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Neeth株式会社 経営計画
〜地域商社・中間プロデューサーとして〜

hasegawa-r22aa
テキスト ボックス
資料３－１（石井宏和様資料）
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neeth㈱団体概要

■沿革
2007年6月 石井が札幌在住の大学生と、合資会社neeth設⽴。
2008年4月 『チャレンジプロデューサー（経済産業省後援）』に認定される。

食と農に関する、商品開発プロモーション事業を事業化。
農家への、コンサルティング、経営参画事業をスタート。

2009年4月 ⾷と農に関する企画、流通開発・卸、消費者直販事業に着⼿
2012年3月 資本⾦を1000万円に増資
2012年4月 事業が、⾷と地域の絆づくり⼤賞を受賞（農林⽔産⼤⾂賞）
2012年8月 株式会社に組織変更し、neeth株式会社へ

■概要
【若者がチャレンジできる仕事を創る】
名称：neeth（ニーズ）株式会社
創設：2007年
代表：石井宏和

資本⾦：1000万円
社員：18名（2014年9月現在）
住所：060-0001

札幌市中央区北1条⻄7丁目1-15あおいビル５F
TEL＆ＦＡＸ：011-802-9786
WEB:www.neeth.biz www.snow.jewels.biz

ニーズ株式会社は「若者がチャレンジできる仕事を創る」を理念に、
地域と連携した「⼈が育ち・活躍する仕組みづくり」と雇⽤を産み出す「仕事づくり」を⾏います。
特に、農業の産業化・強い農業を実現すべく、⾷と農の企画、流通開発、⼈材育成、交流促進事業等を展開しています。

「農林⽔産⼤⾂賞を受賞！」
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（活動紹介）パブリシティ（一部抜粋）
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①食と農の企画・コンサルティング（＝6次産業化）
ー（メーカー向け）商品企画、商品開発 ※お米、ジュース
－（生産者向け）農業の法人化、事業化
②流通開発、卸売業
－⻘果の卸売（国内、国外）
－加工品の卸売（国内、国外）
③消費者直販事業
－マルシェ
－野菜ＢＯＸ、フルーツＢＯＸ
－ネット販売事業
④人材育成事業 ※各種団体とコラボ事業
－（生産者向け）農業経営塾
－（消費者向け）「きたべじ」

北海道の農林⽔産品の商品⼒強化
ＩＴを活⽤した国内・海外流通の促進 農業の産業化

①食と農の企画・コンサル（専門家）
－商品企画、開発（クリエーター）
－農業の法⼈化、事業化（⾦融機関、種苗会社）
②流通開発・卸売業（豪族ネット）
③消費者直販事業（インターネット業者）
④人材育成事業（東京農大・札幌ビズカフェ）

事業の内容

事業の概要・目的

事業者（パートナー・メンバー）
連携

事業イメージ


