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１．事業実施地域の課題

弥生の頃2,100年前から稲作を続けてきた田舎館村の人口は8,000人。
その田舎館村で毎年開催している「田んぼアート」は24年の実績があり、

年間32万人以上 を動員する地域資源！ しかし・・・

【課題】
①当初は村民のお祭りだった「田んぼアート」の大規模化
②村内にめぼしいお土産品がない・宿泊施設がない
③来場者の属性や移動手段すら把握ができていない
⇒村民がその恩恵を十分に享受できていない

【課題解決の重要性】
地域文化の継承と、持続的に発展できる地域づくりのために、
①村のことをジブンゴトにするしかけづくり（意識改革）
②民泊システムの構築・新商品開発（外貨獲得）
③経済効果分析の実施（効率的な施策の自立的企画立案）

⇒地域全体の収益力アップや、村民が主体的に・継続的に外貨
を獲得する意識を醸成



２．事業概要
（１）事業の実施体制

①協議会メンバーと役割分担

構成主体 役割（中間支援の内容）

プラットフォームあおもり 協議会メンバーと連携し、全体の統括を行う

田舎館村 担い手の組織化を主導し、村民参加型の地域づくりを推進

東奥信用金庫
村内唯一の金融機関
東奥信金が中心となって構成している企業間連携を活用

青森県中南県民局 県内の事例を研究し、知見を活用

②担い手の概要及び取組内容

担い手 これまでの活動内容 本事業で新たに取り組む内容

「田園」未来を築く会
村営の埋蔵文化財センター等、
村内３施設の指定管理

〇集客イベントの企画運営
〇新商品開発
〇民泊システムの構築・推進
〇来場者の把握・分析



私たちのこと

Copyright 2011-2017
NPO法人プラットフォームあおもり



私達のこと

今期の事業内容設立2011年・今期スタッフ16名・前期売上92百万・今期見込120百万

経産省「ものづくりサプライチェーン再構築事業」

国交省「地域づくり活動支援体制整備事業」

東北経産局「地域中小企業人材確保・定着支援等事業」

青森県「あおもり出会いサポートセンター事業」

青森県「八戸圏域移住交流促進事業」

青森市「子どもの居場所づくり・学習応援事業」等々

「青森県ＣＯＣ＋共育型インターンシップ事業」

「あおもり回帰1000人会議」の開催運営

青森県産品販売促進事業



２．事業概要
（２）事業のスキーム

任意団体
「田園」未来
を築く会

NPO法人

プラットフォー
ムあおもり

田舎館村

青森県中南

県民局

東奥信用金庫

新商品開発支援

全体統括

民泊システム構築支援 (県の担当部局との調整）

村内関係機関との連絡調整

県内全域の
中小企業
約150社

弘前大学ＣＯＣ＋事業への
情報提供
（課題解決型インターンシップ）

日常的な意見交換

日常的な意見交換



３．各取組の概要
①取組１：新商品開発
担い手の強いこだわりである「米に関係する商品」の開発を3種類以上行う。
手始めに、協力企業と共同開発で「米ぬかラスク」の試作品が完成。来年5
月の販売に向け、今年11月に行われた「ビジネスマッチ東北」にて試食とア
ンケート調査を実施。このほか、焼きおはぎ・遊稲サイダー・紫黒アイスなど
のブラッシュアップを行い、新商品としてのネーミングを検討している段階。

◎取組の成果・課題
＝すべてを担い手が行うのではなく、適切なアウトソースの意識が出てきている。

◎活動の社会的意義・社会的成果
＝もともと地域のお祭りであった「田んぼアート」の存在価値の再確認。

◎地域ビジネスの達成状況・今後の見通し
＝担い手の自立を後押し。村外とのコラボ企画の着地。

◎成果目標

成果指標 当初の状況 目標 達成状況（実績）

新商品の開発 忙しい時期だけ手作り
３品
以上

計５品のブラッシュアップ
焼きおはぎ・遊稲サイダー・紫黒アイス・ぬカッキー等

看板メニューの
開発

カレーとラーメンだけ
３品
以上

道の駅を活用し、レトルト商品の開発を合わせて行う
弥生めし、紫黒アイス、焼きおはぎ 等



















ネーミング絶妙「もつけの汁」



３．各取組の概要
①取組２：民泊システムの構築

まずは、農家民泊のシステム構築に向けた勉強会を開催し、
村民が持っている民泊への高いハードルのイメージを無く
すところからスタート。担い手が主体となり、村民を巻き込み、
民泊協議会の設立を目指す。

◎取組の成果・課題
＝課題解決の必要性と、取り組みの方向性を共有

◎活動の社会的意義・社会的成果
＝村としての外貨の獲得と、民泊システムを活用した次のステップの機運醸成

◎地域ビジネスの達成状況・今後の見通し
＝担い手の自立を後押し。Start up時点では協議会が事務局作業を代行。

◎成果目標

成果指標 当初の状況 目標 達成状況（実績）

協議会設立 ニーズの把握ができて
いない・事務局機能がな
い

年度内
設立

準備委員会が立ち上がり
事務局は本協議会

参画農家の募集 １０軒 勉強会に参加（9/26、2/19）





３．各取組の概要
①取組３：経済効果分析

クラウドを活用した経済効果分析等を行い、まずは来場者の属性や
行動パターンについて把握する。イベントで来場者アンケートを実施
（将来的にはITを活用）し、情報をDB化して、調査結果を元にしてイ
ベントの企画立案と運営を行う。

◎各取組の成果・課題
＝情報収集やその分析、分析に基づく企画立案の重要性が認識されてきた。

◎活動の社会的意義・社会的成果
＝ITを活用するベースを整備することで、国内他地域への波及効果がある。
◎地域ビジネスの達成状況・今後の見通し
＝来年度は活用方法を検討しながら、データのブラッシュアップにつなげる。

◎成果目標
成果指標 当初の状況 目標 達成状況（実績）

ＤＢ構築
紙ベース・電話聞き取り・
人員不足で対応できない

年度内
整備

サンプルデータを入力し、活用
方法を検討





３．各取組の概要
①取組４：イベントの開催

担い手の自立化につながる収益性の高いイベントを実施するとともに、
参加者からの情報をデータベースに落とし込む作業を行う。

◎各取組の成果・課題
＝イベントの意味を共有して実施。

◎活動の社会的意義・社会的成果
＝村頼りだった意識から、自分たちの「田んぼアート」を取り戻す。

◎地域ビジネスの達成状況・今後の見通し
＝イベントは収益最優先ではないものの、助成金などがなくても持続できる体制を構築

◎成果目標

成果指標 当初の状況 目標 達成状況（実績）

イベントを開催する
ための事業計画や
マニュアルの作成

事務局不在・タイムライン管理
ができていない

３回実施
稲狩り・餅つき・冬のアートなど、イ
ベントは開催できたが、分析を基に
した事業計画は今後の課題

















４．中間支援における課題と対応

◎中間支援の特徴、苦労した点、工夫した点など
苦労した点：担い手や村の「支援攻撃疲れ」への配慮
工夫した点：情報提供や支援表明ではなく、具体的なアクションを提供すること

◎体制として連携する上での苦労、留意している点など
苦労した点：苦労は特にない
工夫した点：会議とSNS活用による密な情報共有、意見交換

◎体制として行っている広報の状況
苦労した点：特にない
工夫した点：【村内】全戸回覧の活用 【村外】SNSや県のHPなどとの連携

◎体制の成長（スキル、ノウハウの蓄積など）につながった点
参画する個々人の役割分担と連携が、より明確になり深化した点

◎体制として連携することにより達成できたこと、メリット、効果
新年度事業展開前の相談・確認につながっている（来年度の予算獲得計画など）

◎金融機関、地方公共団体が加わったことによるメリット など
もともと連携できていたことが、この協議会の一番の強みであり存在理由 38



約２ヶ月に１度開催している、東奥信用金庫とプラットフォームあおもり主催の企業向け
研修会の様子。田舎館村を含む弘前地区の中小企業や、信用金庫職員が参加。

４．中間支援対応例



４．中間支援対応例



経済産業省平成28年度「地域中小企業・小規模事業者人材確保支援事業」

今年度の
中小企業経営力強化研修会

の概要

2016/６/7・8・15

ＮＰＯ法人プラットフォームあおもり 理事長 米田大吉
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５．中間支援体制としての成果
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６．次年度以降の予定

◎活動費の確保
村の助成金や、農水省農村漁村振興交付金「農泊推進対策」事業
などを活用することで活動費を確保

◎体制の活動の継続に向けた事業展開
地域おこし協力隊の活用（地域おこし協力隊の人材ニーズを再定義）

◎体制の継続・拡充
現状通りで継続予定

（担い手を新たに増やすことは、地域の実情にそぐわない）
◎担い手に対する支援の事業計画（2017-2018）
①農家民泊のテスト実施支援 （2017/5～2017/11）
②開発した新商品の販売開始支援 （2017/5～2017/10）
③地域おこし協力隊による経済分析に裏付けられた企画立案支援

（2017/4～2018/3）
④地域を巻き込んだイベントや活動の運営支援（2017/5～2018/3）
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